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ÜÜbersicht Kunden-Sog-System®

1. Budget festlegen:..................€€

Presse-
artikel

Vorträge Google
Adwords

Anzeigen Autores-
ponder

Plakate2.Kontakt 
herstellen

1. Budget festlegen:..................€€

Zielgruppe:........................................

Landingpage Büro
Telefon / Fax

Datenbank
(Autoresponder)

Tel. | E-Mail | Fragebogen
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VerkaufstrichterVerkaufstrichter
1. Unternehmensstrategie

Interessent

Interessent

2. Ratgeber
te esse t

3. Anzeigen

Interessent
4. Landingpage

5 A t d5. Autoresponder

6 Newsletter und RZID

Kunde

6. Newsletter und RZID

7. Fragebogen
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Abh b W ttb b itAbheben vom Wettbewerb mit 
einem Ratgebereinem Ratgeber

Überlegung:Überlegung:
Der Leser wird durch einfache Beispiele seine eigene
Situation erkennen und erfahren das er bei einerSituation erkennen und erfahren das er bei einer
Zusammenarbeit mit dem Herausgeber wertvolle
V t il h t M b V tä k fü M k tiVorteile hat. Messbarer Verstärker für Marketing-
Aktivitäten.

Ziel: Positionierung als Experte
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Trojaner-Marketing
Ein Trojaner ist kein Produkt- oder ein Leistungsangebot, sondern eine 
besondere Hilfe oder etwas Nützliches für den Alltag.

Ein intelligenter Trojaner hilft Ihnen signifikant Werbebudget 
einzusparen und Verkaufsprozesse zu beschleunigen.

Ein Trojaner hilft
b i d P iti ibei der Positionierung
als Spezialist in den
Augen der ZielgruppeAugen der Zielgruppe
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Inhalt Ratgeber
• Inhaltsverzeichnis
• Ihr Nutzen

V t• Vorwort
• Die Situation
• Wünsche vieler.....

F di b t t i d• Fragen die zu beantworten sind
• Was kostet......
• Heutiger Stand bei.....
• Beispiele / Referenzen
• Die Entscheidung
• Ihr Ansprechpartner
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Ratgeber BeispieleRatgeber Beispiele 
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Landingpages Beispiele
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www.bauen-in-..............de
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www.renovieren-in-..........de
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www energiesparen dewww.energiesparen-................de
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www.insolvenzretter-......de
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www.tagungshotels-..........de
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www.bessere-.................de
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h b dwww..............-hausbau.de

Einwilligung für telefonischen Kontakti
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Virales-Marketing
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Dankseite nach Einschreibung
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Doppel-Opt-In Bestätigung
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Downloadlink
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Autoresponder
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Interessenten
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Listenverwaltung
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Listenübersicht
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Follow-up E-Mails
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Muster Follow-up E-Mail
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HTML-E-Mails oder Newsletter

12.11.2009 www.kunden-sog-system.eu 27 von 52 



Success Service Eisele | Strategie- und Verkaufscoaching

Fragebogen Ratgeber
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Fragebogen Hotelgäste
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Fragebogen Traumhaus

12.11.2009 www.kunden-sog-system.eu 30 von 52 



Success Service Eisele | Strategie- und Verkaufscoaching

Tipps Optimierung Landingpage

• Ladezeitanalyse:
http://webtool1und1/analyze/?ladezeithttp://webtool1und1/analyze/?ladezeit

• Keywortanalyse:Keywortanalyse:
www.ranks.nl

• Pagerankanalyse: 
www.selfseo.com/check google pagerank.php_g g _p g p p
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Google Internet-Suche

Keywort

O i h Google
Adwords

Organischer 
Bereich
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Platz 1 „Malermeister“
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META-Tags
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Titel + DescriptionTitel + Description
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TitelTitel
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Keywörter
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Google Keywort-Tool
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Keywörter
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Google Anzeigen
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Optimaler Aufbau Keywort
Keywort Name Site Domain                      Google

Anzeige

abc abc.php                   www.abc.de abc
Kostenloser abc-Ratgeber
jetzt anfordern
www.abc.de
www.xyz.de/abc.php

modernisieren  modernisieren.php  www.modernisieren.de Haus modernisieren
Hier kostenlosen Ratgeber
Haus modernisieren anfordern
www.moderniseren.de
www.xyz-bau.de/moderniseren.php

Übung:
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Relevanz 
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Qualitätsfaktor
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Münchner Merkur Anzeige
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Anzeigen / Pressearbeit

12.11.2009 www.kunden-sog-system.eu 45 von 52



Success Service Eisele | Strategie- und Verkaufscoaching

Anzeigen: 1
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Anzeigen 2
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Anzeigen 3Anzeigen 3 
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Pressearbeit
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Controlling 1
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Z fZusammenfassung
Die wichtigsten Bestandteile eines Die wichtigsten Bestandteile eines KKundenunden--SSogog--SSystemsystems®®gg gg yy

Budget für monatliche Anzeigen-Google Werbung festlegen
Ratgeber erstellen
A i t llAnzeigen erstellen
Landingpage erstellen
Autoresponder installierenAutoresponder installieren
mit automatisierten E-Mails Vertrauen aufbauen
langfristig Kontakt per Newsletter halten
Bedarf automatisiert per Fragebogen abfragen
die erfolgversprechendsten Interessenten pers. kontaktieren
B d f l d hfühBedarfsanalyse durchführen
3-fach-Angebot kalkulieren 
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Ende

Viel Erfolg bei der praktischen Umsetzung.g p g
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